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| — Atribuicoes e atividades profissionais relativas a qualificagdo ou a habilitagédo profissional,
que justificam o desenvolvimento das competéncias previstas nesse componente curricular.

« Zelar pela veracidade das informagoes e dos riscos envolvidos, reservando ao cliente o direito de optar ou ndo pelo fechamento da transacao comercial.
« Utilizar as ferramentas de marketing como instrumento impulsionador para transagdées comerciais. * Inteirar-se das circunstancias para o fechame

Il - Competéncias, Habilidades e Bases Tecnolégicas do Componente Curricular

Competéncias

1. Analisar o mercado para determinar as ameacgas e oportunidades existentes.
2. Identificar os fatores que influenciam na escolha do cliente.
3. Desenvolver estratégias de marketing para a comercializagdo de produtos e servigos imobiliarios.

Habilidades

1.1 Organizar informagées e comparar dados de estudos mercadolégicos.
1.2 Identificar oportunidades e ameacgas do macro ambiente.

2.1 Pesquisar informagodes quantitativas e qualitativas sobre o desempenho do mercado, produtos, custos e demais dados.
2.2 Planejar produtos e servigos para satisfacdo de desejos e necessidades de cliente.
3.1 Utilizar agdes de marketing para compra, venda e p6s-venda mediante a utilizagdo de recursos técnicos, tecnolégicos e meios de mercado.

Bases Tecnoldgicas

1. Sistema de informagao de Marketing.
2. Mercado e seus agentes:

2.1 Concorrentes;

2.2 Fornecedores;

2.3 Clientes.

3.1 Técnicas de pesquisa de mercado;

3.4 Marketing estratégico.

3. Anadlise de fatores de estimulo da demanda:

3.2 Processo de coleta de dados econémicos e de mercado;
3.3 Sistemas e métodos de organizagao de estudo e trabalho de pesquisa;

lll - Procedimento Didatico e Cronograma de Desenvolvimento

Habilidades

estudos mercadolégicos.;

ambiente.;

3.1 Utilizar agdes de marketing para compra,
venda e pés-venda mediante a utilizagao de
recursos técnicos, tecnolégicos e meios de
mercado.;

de desejos e necessidades de cliente.;

de desejos e necessidades de cliente.;

2.1 Pesquisar informagdes quantitativas e
qualitativas sobre o desempenho do mercado,
produtos, custos e demais dados.;

3.1 Utilizar agdes de marketing para compra,
venda e p6s-venda mediante a utilizagdo de
recursos técnicos, tecnolégicos e meios de
mercado.;

3.1 Utilizar agdes de marketing para compra,
venda e p6s-venda mediante a utilizagdo de
recursos técnicos, tecnolégicos e meios de
mercado.;

3.1 Utilizar agdes de marketing para compra,

1.1 Organizar informagdes e comparar dados de

1.2 Identificar oportunidades e ameacas do macro

2.2 Planejar produtos e servigos para satisfacao

2.2 Planejar produtos e servigos para satisfacao

Bases Tecnoldgicas

1. Sistema de informacgdo de Marketing. ;

1. Sistema de informacéo de Marketing. ;

3. Andlise de fatores de estimulo da demanda: ; 3.1
Técnicas de pesquisa de mercado; ;

2.1 Concorrentes; ; 2.2 Fornecedores; ; 2.3 Clientes. ;

2. Mercado e seus agentes: ; 2.1 Concorrentes; ;

2. Mercado e seus agentes: ;

3.3 Sistemas e métodos de organizacao de estudo e
trabalho de pesquisa; ; 3.4 Marketing estratégico. ;

3.2 Processo de coleta de dados econémicos e de
mercado; ;

3. Andlise de fatores de estimulo da demanda: ; 3.1

Procedimentos Didaticos

Aula expositiva, Aula
Pratica, Aula Teodrica

Aula expositiva, Aula
Pratica, Aula Teérica,
Filme

Aula expositiva, Filme,
Estudo de caso

Aula expositiva, Estudo
de caso, Filme

Aula expositiva, Estudo
de caso, Aula Pratica,
Aula Teorica

Aula Pratica, Aula
Teérica

Aula expositiva, Estudo
de caso, Aula Pratica,
Aula Teorica

Aula Pratica, Aula
Teorica

Aula expositiva, Estudo
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venda e p6s-venda mediante a utilizagdo de
recursos técnicos, tecnolégicos e meios de

mercado.;

3.1 Utilizar agdes de marketing para compra,

venda e p6s-venda mediante a utilizagdo de
recursos técnicos, tecnolégicos e meios de

mercado.;
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Técnicas de pesquisa de mercado; ; 3.2 Processo de
coleta de dados econémicos e de mercado; ;

3.4 Marketing estratégico. ;

Aula Pratica, Aula

Tedrica

de caso, Aula Pratica,
Aula Teorica
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IV - Plano de Avaliagao de Competéncias

Competéncias

1. Analisar o mercado
para determinar as
ameacas e
oportunidades
existentes.

2. Identificar os
fatores que
influenciam na
escolha do cliente.

3. Desenvolver
estratégias de
marketing para a
comercializagdo de
produtos e servigos
imobiliarios.

Instrumento(s) e Procedimentos de Avaliagdo Critérios de Desempenho
Atendimento as Normas ; Atendimento as Normas

Avaliacao Escrita ; Debate ; Avaliacédo Oral ;

Avaliacao Pratica ; Lista de Exercicios ;

Participagdo em Aula ; Trabalho/Pesquisa ;

Avaliacao Escrita ; Trabalho/Pesquisa ;

Participagdo em Aula ; Relatério ; Observagao

Direta ; Avaliagdo Pratica ;
Seminario/Apresentagao ;

Evidéncias de Desempenho

; Coeréncia/Coesao ; Cumprimen,to das Tarefas
Individuais ; Postura Adequada, Etica e Cidada ;
Pontualidade e Cumprimento de Prazos ;

Interatividade, Cooperagao e Colaboracgéo ;
Relacionamento de Ideias ; Pontualidade e

Cumprimento de Prazos ; Interatividade,
Cooperacao e Colaboracao ; Criatividade na
Resolugao de Problemas ; Argumentacédo

Consistente ; Cumpri[nento das Tarefas Individuais
; Postura Adequada, Etica e Cidada ;

Avaliacao Escrita ; Autoavaliagao ; Avaliagao

Pratica ; Estudo de Caso ;

Seminario/Apresentacao ; Observacgao Direta ;

Trabalho/Pesquisa ; Participagdo em Aula ;

Apresentacgao de forma

organizada e objetiva.

Aplicar os conceitos.

Aplicar os conceitos.

V — Plano de atividades docentes

Atendimento a alunos por Participagdao em
Projetos e Agoes meio de agoes e/ou projetos reunides com
- . voltados a voltados a superagao de Preparo e corregao Preparo de Coordenador de
Atividade Previstas = . e f L ol h
redugao da defasagens de aprendizado de avaliagoes material didatico | Curso e/ou previstas
Evasao Escolar ou em processo de em Calendario
Progressao Parcial Escolar
Preparagao
e
= Identificar . organizagao . niso de Planejamento.
Apresentacao Preparar e verificar do material . =
. pontos de X L s Atividades de Integracao
Fevereiro professor/aluno e conhecimento dos alunos | didatico a
Ay = defasagem de N A referente o componente
aluno/professor. Atividades de Integragao . por meio de avaliagao ser ) .
aprendizado curricular do dia
abordado
durante as
aulas
Preparacao
e
organizagao
Proporcionar ensino com qualidade. Atividades para Preparar e verificar do material
Margo verificar alunos com frequéncia baixa e fixagao dos conhecimento dos alunos | didatico a Reuniao Pedagdgica
comunicar ao coordenador contetidos por meio de avaliagdo ser
abordado
durante as
aulas
Preparagao
e
organizagao
Proporcionar ensino com qualidade. Atividades para = do material
. ie PR X . Corregao das L e i P,
Abril verificar alunos com frequéncia baixa e fixagdo dos A didatico a Reuniao Pedagédgica
. M avaliagoes
comunicar ao coordenador conteudos ser
abordado
durante as
aulas
Preparagao
Incentivar aos or an?za 0
estudos mesmo Identificar e 9 <
N Preparar e verificar do material
. diante de certas pontos de N N s .
Maio e conhecimento dos alunos | didatico a Reuniao Pedagogica
dificuldades defasagem de N o
N por meio de avaliagdao ser
apresentadas pelos aprendizado
abordado
alunos
durante as
aulas
Preparagao
. e
Incentivar aos N
estudos mesmo organizagao
N Atividades para Preparar e verificar do material
diante de certas . X L e s .
Junho dificuldades fixagao dos conhecimento dos alunos | didatico a Reuniao Pedagogica
conteudos por meio de avaliagdao ser
apresentadas pelos
abordado
alunos
durante as
aulas
Incentivar aos Preparagao e
estudos mesmo organizagao
Julho dlapge de certas Atividades para fixagao dos Corregao~das do material didatico Reunido Pedagégica
dificuldades conteudos avaliagoes aser
apresentadas pelos abordado durante as
alunos aulas

VI — Material de Apoio Didatico para Aluno (inclusive bibliografia)
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Administragdo de Marketing, Philip Kotler, Ed. Pearson Fundamentos do Marketing, Equipe de Professores da USP Administracao de Vendas - Julio César
Tavares Moreira - Editora Saraiva

VIl - Propostas de Integracao e/ou Interdisciplinares e/ou Atividades Extra

Atividade Extra
Elaborar um estudo de caso referente a marketing imobiliario, esta pesquisa podera ser feita no laboratério de informatica e em dupla

Propostas de Integragdo e/ou Interdisciplinares

Trabalho de Pesquisa: pesquisa qualitativa sobre valor do imoével, localizagdo, beneficios, etc. Fazer comparagées com iméveis semelhantes. Elaborar um
relatério a partir dos dados obtidos na pesquisa, identificando aspectos relevantes para tomada de decisdo. Esta relacionada com avaliagao
mercadolégica, sendo necessario um pesquisa apurada para obter o resultado esperado

VIIl — Estratégias de Recuperagao Continua (para alunos com baixo rendimento/dificuldades de aprendizagem)

A recuperagao sera continua e decorrente de avaliacido diagnéstica do desempenho do aluno. O aluno sera orientado durante as aulas em suas
dificuldades com esclarecimento de duvidas. Sera proposta novas atividades, trabalho de pesquisa e avaliagao escrita.

IX — Identificagao:

Nome do Professor PRISCILA AMORIM DA COSTA ;

Assinatura Data 11/02/2019

X — Parecer do Coordenador de Curso:

O plano de trabalho Docente atende regularmente a Matriz Curricular do Plano de Curso de Técnico em Transagdes Imobiliarias de acordo com a matriz do
Plano de curso homologada e as atividades do planejamento da unidade escolar.

Nome do Coordenador:

Assinatura: Data: 06/03/19

Data e ciéncia do Coordenador Pedagégico

XI - Replanejamento

Data Descrigéo
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